Skopiuj mi ten program, prosze...
Wojciech Kosek

Niniejsze opracowanie zostalo opublikowane tutaj 4. lutego 2013 r.

Wprowadzenie

W formie dialogu zaprezentowane zostalo znaczenie uczciwosci w korzystaniu z programoéw
komputerowych. W szczegdlnosci wykazano, ze zmniejszanie si¢ cen programéw zalezy od wzrostu liczby
ich uczciwych uzytkownikow.

Swiadectwo to szczegdlnie adresowane jest do tych 0sob, ktore na swoich komputerach zainstalowaty i
korzystaja z nie darmowych programéw komputerowych, a za ktorych legalne licencje jednak nie
zdecydowaty si¢ zaptaci¢. Skierowane jest ono takze do wszystkich nas, ktérzy mozemy i powinni$my
pragna¢ swigtosci w kazdej dziedzinie zycia spotecznego, a wigc i w dziedzinie komputerowe;.

Jesli w naszych czasach powraca pokusa ,,usprawiedliwiania” kradziezy programéw komputerowych
przez spoteczenstwo gloszeniem mniej czy bardziej prawdopodobnych opinii o krzywdzie, jaka odbiorcom
programoéw wyrzadzajg ich wytworcy czy dystrybutorzy poprzez zawyzanie ceny, to trzeba zauwazy¢ dwie
gtowne prawdy w ich wzajemnej relacji:

a) w $wietle katolickiej nauki spotecznej wytwoérca czy dystrybutor oprogramowania nie moze dowolnie
podnosi¢ swojego zysku, lecz powinien ograniczy¢ si¢ do zysku godziwego, o ktérego szacowaniu w chwili
obecnej powinien si¢ dowiedzie¢ z wiarygodnych Zrédet katolickich; przed kilkunastu laty taki zysk
szacowano na maksymalnie 20% kosztow wytworzenia czy dystrybucji (a wigc wszelkich kosztow
poniesionych na 6w produkt: wytworzenie, marketing, dystrybucja, oplacenie patentéw i licencji, koszty
prawne),

b) odbiorca programu nie moze ,usprawiedliwia¢” kradziezy programu istnieniem dysproporcji
pomigdzy jego biedg a bogactwem wytworcy czy dystrybutora, albo tez twierdzeniem, iz tamten na pewno
cene zawyzyl (skad ta pewno$é?). Zadne opinie obiegowe, ukazujace druga strone relacji jako ztodzieja,
krzywdziciela, itp. nie stanowia ,,usprawiedliwienia” kradziezy jego oferty programowej. Ponadto Zaden
szlachetny cel (np. ukonczenie studiow, prowadzenie wyktadéw), ktory ma by¢ przez te kradziez osiggniety,
nie zmienia jej w nie-kradziez. Warto na ten temat przeczytaé to, co napisat Papiez Jan Pawel II w encyklice
Veritatis Splendor, nr 78, a szczegdlnie nastepujacy cytat ze $§w. Tomasza z Akwinu:

,Zdarza sie czesto — pisze znowu Akwinata — ze czlowiek ale bez
duchowego pozytku, poniewaz zabraklo mu prawej woli; dzieje si¢ tak wowczas, gdy na przyklad ktos
kradnie, w tym przypadku, chociaz brakuje prawosci woli.

W konsekwencji, nie mozna usprawiedliwi¢ zadnego ztego czynu dokonanego w dobrej intencji: «A czyz
mamy (jak nas potwarzaja i jak niektorzy powiadaja, ze mowimy) czyni¢ zte rzeczy, aby z nich wyszly
dobre? Potepienie takich jest sprawiedliwe» (por. Rz 3, 8)”.

Warto ponadto zaznaczy¢, ze kupujac komputer uzywany nalezy zawsze sprawdzi¢, czy ma on
zainstalowany legalny system operacyjny. Zdarza si¢ bowiem, ze komputer jest tani, ale nie nadaje si¢ do
pracy ludzi uczciwych — bo dokupienie systemu operacyjnego tak znacznie podwyzszy jego ceng, ze lepiej
od razu poszuka¢ moze drozszy komputer uzywany, ale z legalnym systemem operacyjnym.

A oto dialog przyjaciot:

— O, widze, ze masz wspanialy program! Skopiuj mi go, prosze, tu, na moj dysk, przerzuce¢ go sobie w
domu na mdj komputer. Rewelacja, rewelacja...

— Nie moge, bo kupujac ten program zaptacilem za mozliwo$¢ korzystania z niego wylacznie na jednym
komputerze. Ty bylby$ drugim uzytkownikiem, korzystajacym z niego w tym samym czasie co ja, a
zatem nie moge.

— Co ty, przeciez wszyscy kopiuja programy od znajomych! Ja sam mam ich cate..., no, nawet nie wiem,
ile ich mam!

— Wybacz, ale zgodnie z umowg licencyjng nie mogg...

— No wiesz, dziwig si¢ twemu skrupulanctwu. A... ,,umowa licencyjna”? Jaka umowa licencyjna? Kupites,
wiec to jest twoja rzecz! Mozesz zrobi¢ z nig wszystko, co zechcesz! To juz jest twoj program!
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— Placac za ten program nie statem si¢ jego wilascicielem, a jedynie legalnym uzytkownikiem. Nie mogg,
jak twierdzisz, ,,zrobi¢ z ta rzecza cokolwiek tylko chce”, bo to nie jest ,,moja rzecz”, ale tego, kto ten
program wypuscit na rynek, a kto go wcze$niej opracowal, kto zainwestowat w jego opracowanie sporo
pienigdzy. Zobacz, jaki ten program jest wspanialy! — to musiato kosztowa¢ wiele pracy, wykonanej
przez najlepszych specow w tej branzy...

— No co ty, przeciez ty masz naprawde ,,klapki na oczach”! Kupites, wigc jest twoj! A skopiujesz nie na
dysk tego — jak méwisz — ,.kto zainwestowal w jego opracowanie sporo pieniedzy”, ale na mojg rzecz, na
moje urzadzenie, ktore legalnie nabylem za moje pieniadze w sklepie, za pienigdze, ktére zarobilem
cigzka praca, No, skopiuj, nie ma co dlugo debatowac o niczym!

— Bylbym nie w porzadku wobec tej firmy i wobec innych ludzi, ktorzy uczciwie placg za programy
komputerowe...

— Co? To juz nie tylko nieuczciwy wobec tego, ,.kto zainwestowal w jego opracowanie sporo pieni¢dzy”,
ale 1 wobec ,,innych ludzi, ktérzy uczciwie placa za programy komputerowe”? A cdéz tym ,,innym” do
twojej uczciwosci?

— Jak chcesz, to mogg ci to objasni¢. Pamictam, ze w szkole byles niezty z matematyki.

— Zgadza si¢. No, ma si¢ talent po dziadku — wykltadat na kilku wyzszych uczelniach... Tak, byt naprawde
super. Taaak. Ale przejdzmy do rzeczy — jestem ciekaw, co ma wspdlnego matematyka z moim dyskiem i
twoim programem?

— A zatem postuchaj krotkiej opowiesci dla matematykow z talentem.

Kazdy wytworca programu komputerowego musi przed podjeciem decyzji o przystapieniu do pracy
oszacowac, czy zarobi ,,na zycie” — na utrzymanie siebie i swojej rodziny. Jesli prowadzi wigksza firme, to
zleci wykonanie badan marketingowych jakim$ specjalistom, jesli za§ ma firm¢ mniejsza, to sam podejmie
trud ,,rozeznania rynku”. Zgadzasz si¢ z tym?

— Oczywiscie! Rozumiem, ze kazdy musi jes$¢, ubierac si¢, placi¢ za mieszkanie, itp., wiec nie bedzie
pracowal nad programem, jesli nikt go nie kupi. Musi rzeczywiscie mie¢ orientacje, ilu mniej wiecej ludzi
zechce kupié jego produkt.

— Tak jest! Rozeznanie rynku polega na zbadaniu, jak duza jest grupa spoteczna, ktorej potrzeby zaspoKoi
6w projektowany program komputerowy.

— Rozumiem! Wiadomo, Zze na przyklad program do analiz biblijnych bedzie interesowat ludzi
interesujacych si¢ Biblig, a program do testow psychologicznych ludzi pracujgcych jako psychologowie,
program do obrobki zdje¢ ludzi zyjacych z fotografowania lub lubigcych fotografowaé, itd. Kazdy
program bedzie przeznaczony dla konkretnej ,,grupy zainteresowanych”.

— Widze, ze mam przed soba zdolnego rozméwce! Zatem teraz mozemy zrobi¢ jeden krok dalej w
rozumowaniu. Otoz z tej ,,grupy zainteresowanych” analityk marketingowy musi wylaczy¢ tych, ktorzy
wprawdzie naleza do tejze grupy, bo maja t¢ samg jak inni jej cztonkowie potrzebe, ktora zaspokoi ow
projektowany program, ale... ale nie majg pieniedzy, aby kupi¢ program.

— Ach, tak... to mozna zbadaé: przy zadawaniu pytan ankietowanym wystarczy prosi¢ ich o podanie
zarobkow...

— Prawie ,,bardzo dobrze”! Do twojego pomystu datlbym w rozumowaniu niewielka poprawke: ankietowani
zapewne nie zechcieliby odpowiedzie¢ wprost na pytanie o zarobki, bo to sprawa osobista. Jednakze na
pewno specjalisci od marketingu maja swoje sposoby, aby poprzez zestaw pytan ustali¢, czy dany
cztowiek jest potencjalnym nabywca programu, czy tez nie bedzie go sta¢, bo np. wlasnie teraz buduje
dom, kupuje samochdd, wydaje corke za maz, itd., itp.

— Rzeczywiscie! Faktem jest, ze ankieta musi ukaza¢ prawdziwy obraz rzeczywistosci, to znaczy: ilu ludzi
naprawde kupi ten program, a ilu nie kupi, bo ich na to nie sta¢! Dobrze, ale gdzie tu jest co$ super
atrakcyjnego dla mnie jako matematyka?

— JesteSmy prawie u konca rozumowania. Skoro jednak tak jeste$ spragniony ,,specjatéw dla matematyka”,
to zanim postawie ,,kropke nad i”, pokaze ci wzor na cen¢ programu:

,.koszt wytworzenia programu” + ,,zysk producenta”
cena =

»przewidywana liczba kupujacych”
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Jesli zatozymy, ze ,,zysk producenta” = 0,20 * , koszt wytworzenia programu” (0,20 czyli 20%: jest to
zysk godziwy), to wtedy:

,koszt wytworzenia programu” + 0,20 * , koszt wytworzenia programu”

cena =
»przewidywana liczba kupujacych”

czyli ostatecznie mamy dos$¢ prosty wzor na ceng, z jaka program bedzie wystawiony w sklepach:

1,20 * , koszt wytworzenia programu”
cena =

»przewidywana liczba kupujacych”

Dobre badanie marketingowe zapewne jest bardzo skomplikowane, uwzglednia pojawienie si¢ na
rynku programéw konkurencyjnych, ktore odbiorg zysk konkretnemu wytworcy. Ale ostatecznie to badanie
ma pokazaé, ilu nabywcdw (oszacowanych jako ,,przewidywana liczba kupujacych”) moze si¢ spodziewac
dany wytworca programu, gdy witozy na wytworzenie tego produktu okre$lony kapitat (zainwestuje w
kilkumiesigczng czy kilkuletniag nawet prace wlasng czy zespolu pracownikow) i bedzie sprzedawal ow
produkt po cenie oszacowanej wedlug tego wzoru.

Na marginesie glownego rozumowania warto zauwazy¢, ze w wyniku obnizania ceny pojawiajg si¢
dwa, wzajemnie przeciwstawne, skutki:

* 7z jednej strony im nizsza cena, tym zapewne wigksza ,,przewidywana liczba kupujacych”, gdyz
niektorzy ludzie, ktérzy w badaniach ankietowych zostali oszacowani jako ci, ktorzy nie kupig
produktu, bo ich nie sta¢ na zakup po danej cenie, wejda do grupy ,,przewidywanych kupujacych”,
gdy cena bedzie nizsza,

* z drugiej strony jednak im nizsza cena, tym z konieczno$ci mniejszy zatozony ,.koszt wytworzenia
programu”, a zatem tym zapewne bardziej prymitywny 6w program (bo mniej czasu poswigci si¢ na
jego wytworzenie). Przy obnizaniu ceny trzeba zatem mie¢ Swiadomos$é, ze z ,,przewidywanej liczby
kupujacych” trzeba bedzie odliczy¢ liczbe tych, ktorzy byliby chetni na nabycie nawet drozszego, ale
bardziej wyrafinowanego programu, ale nie kupig programu bardziej prymitywnego, a zatem
programu, ktory nie spetni ich szczeg6lnie specjalistycznych potrzeb.

— Podane przez ciebie zaleznos$ci sg prawdziwe, ale skomplikowane. Jednak wzor na ceng jest rzeczywiscie
bardzo prosty. Na jego podstawie wnioskuje, ze istotny jest stosunek pomiedzy ,.kosztem wytworzenia
programu” a ,,przewidywang liczba kupujacych”. Mnie interesujg oczywiscie programy na najwyzszym
poziomie. Aby cena za takie kosztowne programy byla niska, wystarczy zwigkszy¢ ,,przewidywang liczbe
kupujacych”!

— Otdz to! Zauwazmy, ze przy danych ,.kosztach wytworzenia programu” im wiecej klientoéw ztozy si¢ na
wytworzenie interesujacego ich programu, tym mniej bedzie musiat zaptaci¢ kazdy z nich z osobna.

— Ba, tylko jak to zrobi¢?

— Nalezy... a wiesz, nie powiem ci od razu,, ale... opowiem ci bajke ,,z moralem”, na podstawie ktorej
zrozumiesz sekret... pomyslnosci zycia ludzi jako nowoczesnego spoteczenstwa. Czy matematyk z
talentem lubi bajki?

— Oczywiscie, opowiedz, prosze. Lubie zgadywac.

— Bajke te czytatem wielokrotnie w dziecinstwie. Jej autorem jest Hans Christian Andersen, dunski pisarz i
poeta XIX w. Wprawdzie juz szczegotdw nie pamigtam, a jedynie mysl glowna, ale... literackie specjaty
dla ciebie samodzielnie utoze. Jesli za§ bedziesz zainteresowany dokladnie bajka Andersena, to biblioteki
czekaja... Zgoda?

— Dobrze, opowiadaj, prosze!

— Dawno, dawno temu, za gorami, za lasami, w odlegtosci kilku godzin drogi od siebie zyto kilkunastu
przyjaciél. Mieli oni chwalebny zwyczaj, by co jaki§ czas spotykal si¢ wieczorem na wspolne
pogawedki. Pewnego razu, w czasie jednej z takich wieczornic, umowili si¢, ze na najblizsze spotkanie
kazdy z nich przywiezie dzban najlepszego swojego wina, przy czym wino zmieszaja w jednej beczce, by
nastepnie rozlewaé je do kielichow i nim delektowaé si¢ podczas wspdlnej dlugiej rozmowy. Tak
postanowiwszy rozjechali si¢ do swoich domow.
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Gdy nadszedt oczekiwany przez wszystkich dzien spotkania, przyjaciele stawili si¢ punktualnie, kazdy
z nich zaopatrzony w dzban. Jedni mieli dzbany pigknie zdobione, inni wydajace przecudne dzwigki przy
uderzeniu... za$ kazdy z nich byt niematych rozmiarow!

Po wejsciu do sali biesiadnej kazdy z przyjaciét po kolei podchodzit do wielkiej dgbowej beczki i
zawarto$¢ naczynia do niej przelewal. Niejeden z nich zachwalat przy tym swoj produkt jako co$, czego
dawno na §wiecie nie bylo, a czym z wielka rado$cig dzieli si¢ ze swymi najlepszymi przyjacioimi.

Po zakonczeniu tej jakze wytwornej ceremonii wszyscy zasiedli przy jednym, bogato zdobionym stole.
Teraz gospodarz spotkania zechciat oficjalnie przywita¢ wszystkich przybytych, aby w ten sposob rozpoczac
tak calkiem nowy zwyczaj ich wspolnoty przyjazni. Nastepnie dostojnym krokiem podszedt do dgbowej
beczki, pod jej ztoty kran podstawit starozytny grecki gliniany dzban i napehit go z umiarem, aby nie uronic¢
nic z cennej substancji... Podchodzit do siedzacych przy stole przyjaciét i kazdemu osobiscie nalewat ze
starozytnego greckiego dzbana, ze skupieniem napetniajac rownie starozytne greckie szczeroztote kielichy.
Na samym koncu napenit i swdj puchar. A gdy zakonczyt t¢ przejmujaca postuge, stanat na swoim miejscu
z kielichem w rece i zaintonowat piesn radosci. Wszyscy zebrani zerwali si¢ z miejsc i $piewali wraz z nim,
unoszac szczeroztote kielichy w gore. Gdy za$ ostatnia zwrotka piesni dobiegta konca, przyjaciele na znak
ich zwiazku jednosci jeszcze wyzej wzniesli kielichy i w koncu ze stowami ,,Za nasza dozgonng przyjazn!”
wychylili ich zawarto§¢. Lecz oto stata si¢ rzecz niestychana: ich nogi ugigty si¢ w naglym przyplywie
bezsity, ich twarze pobladty w oka mgnieniu, bo oto w usta kazdego z nich, o zgrozo!, nie smakowite wino,
lecz zwykta woda sptyneta z drogocennych greckich kielichow!

Jak to mozliwe, jak doszto do tego, ze nie bylo si¢ czym delektowac?

Na ucho wam powiem, ze sekret tkwi w tym, iz wczesniej kazdy z nich we wlasnym domu wpadt na
identyczny pomyst: ,,Jesli naleje do mego dzbana wodg, a przy wszystkich szybko wlej¢ ja do beczki, to nikt
nie zorientuje si¢, ze to nie bylo wino. Przy takiej ilosci wina w beczce jeden dzban wody niewiele zmieni.
Nikt si¢ nie zorientuje, nikt nic nie straci, a ja cho¢ troche zaoszczedze”.

— Co za historia! Co za bajkal... rzeczywiscie pouczajaca. I twierdzisz, ze jest ona odpowiedzig na moje
zastrzezenia, tak? ...

— Oczywiscie!

— Czekaj, czekaj... jak to bylo... Acha, ty nie chcac skopiowa¢ mi programu powiedziates: ,,Bylbym nie w
porzadku wobec tej firmy i wobec innych ludzi, ktorzy uczciwie ptaca za programy komputerowe...”, a ja
na to: ,,Co? To juz nie tylko nieuczciwy wobec tego, «kto zainwestowal w jego opracowanie Sporo
pieniedzy», ale i wobec «innych ludzi, ktérzy uczciwie ptaca za programy komputerowe»? A c6z tym
«innym» do twojej uczciwosci?”.

— Tak, dobrze pamigtasz!

— Czekaj, czekaj... Sprobuje przelozy¢ jezyk tej pouczajacej bajki na nasz problem. Ale dla jasnosci
wywodu bede musiat troche ja zmodyfikowac, dobrze?

— Prosze uprzejmie!

— No tak! Przyjaciele z bajki — to konkretna ,,grupa zainteresowanych”. Dla nich kto§ — niech bedzie to
gospodarz spotkania — wytwarza taki wspanialy program, ktory zaspokoi identyczng potrzebe kazdego z
nich. On inwestuje w program, wiec niejako za kazdego z nich wlewa do wspolnej beczki, spodziewajac
sie, ze kazdy z nich po przyjéciu na spotkanie wrzuci stosowna zaplate do jego skarbonki. Okazuje si¢
jednak, ze spotkanie wypada pomyslnie, bo beczka jest napelniona wybornym napojem (program jest na
najwyzszym poziomie), wszyscy delektuja sie¢ znakomitym produktem... Tak, ale, ale... w skarbonce
gospodarza, do ktorej kazdy mial wrzuci¢ zaptate za jeden dzban wina, gospodarz po rozejiciu si¢
wszystkich odkryt... troch¢ wody... Jak to mozliwe, skoro przeciez kazdy z uczestnikow na poczatku
biesiady podchodzit w uroczysty sposob do wspaniatej, greckiej skarbony, by nastepnie wytwornym
ruchem wrzuci¢ do niej umowionego jednego ztotego dukata tak, by wszyscy styszeli jego brzek? Jak to
mozliwe, by po otwarciu skarbony nie byto w niej zadnej monety, skoro wszyscy styszeli, jak spadajace
dukaty uderzaty o dno skarbony?

Na ucho wam powiem, ze sekret tkwi w tym, iz wczesniej kazdy z nich we wlasnym domu wpadt na
identyczny pomyst: ,,Jesli zrobi¢ dukata z brytki lodu, a przy wszystkich szybko wrzuce go do skarbony, to
nikt nie zorientuje si¢, ze to nie byt dukat. Przy takiej ilosci dukatow w skarbonie jeden lodowy dukat
niewiele zmieni. Nikt si¢ nie zorientuje, bo do konca spotkania on wyparuje, nikt tez praktycznie nic nie
straci, a ja cho¢ troche zaoszczedze”.

— Ho, ho, widze, ze mam przed sobg nie tylko utalentowanego matematyka, ale i znakomitego bajkopisarza!
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— Ze skromnosci nie potwierdze twojej opinii. Ale skoro o matematyce mowa... to wroémy i do niej! To
samo, co w bajce, widzg teraz we wzorze na ceng! Jezeli ja naprawde mam jaka$ konkretng potrzebe,
ktorg zaspokaja 6w program, i jezeli ja naprawde mam pieniadze, aby ten program kupi¢, to nalez¢ do
grupy ,.przewidywanych kupujacych”. Tak, statystyki nie da si¢ oszukac! Jezeli wigc ja skopiuj¢ od
ciebie program, to nie wrzuc¢ do skarbonki naleznego dukata. We wzorze na ceng za$ jest to tak, jakbym
zanizyt ,,przewidywang liczbe kupujacych”.

— Zgadza si¢! Jezeli ,,przewidywana liczba kupujacych” zostanie obnizona wskutek nieuczciwosci tych,
ktérzy ten programu potrzebuja i ktorzy jednocze$nie maja pienigdze na jego zakup, to wzoér na ceng
bedzie taki:

1,20 * ,,koszt wytworzenia programu”

cena =
,,howa przewidywana liczba kupujacych”

gdzie ,,nowa przewidywana liczba kupujacych” jest mniejsza od ,,przewidywanej liczby kupujacych”. Gdy w
utamku zmniejsza si¢ mianownik, to warto$¢ utamka rosnie — ro$nie zatem cena!

— Zgadzam si¢! Pozwdl, ze jako matematyk dodam jednak co$, co utatwi korzystanie z twojego wzoru na
ceng. Mianowicie spostrzegam, ze warto napisa¢ takg prostg zaleznos¢:

,nowa przewidywana liczba kupujacych” = ,,przewidywana liczba kupujacych” * procent_uczciwych,
to znaczy: ,,nowa przewidywana liczba kupujacych” jest iloczynem ,,przewidywanej liczby kupujacych” i
procentu uczciwych w stosunku do wszystkich nalezgcych do ,,grupy zainteresowania”.
Jesli t¢ zalezno$¢ podstawie do mianownika twojego wzoru na ceng, to otrzymam jeszcze bardziej uzyteczny
Wzor:

1,20 * , koszt wytworzenia programu”
nowa_cena =

,»przewidywana liczba kupujacych” * procent_uczciwych
z czego fatwo dowies¢, ze:

cena

nowa_cena =
procent_uczciwych

Warto przyjrze¢ si¢ wzrostowi ceny w miare zmniejszania sie liczby uczciwych, analizujac konkretne
przyklady.

Zatdzmy, ze tylko 70% z ,,grupy zainteresowania” jest uczciwych. Wowczas:

cena 100
nowa cena= ——— = — *cena =1,4%cena
0,70 70
Gdy zas$ 50% tylko jest uczciwych, to:
cena 100
nowa_cena = = —— *cena =2*cena
0,50 50
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Gdy za$ 30% tylko jest uczciwych, to:

cena 100
nowa_cena = = — *cena =3,3*cena
0,30 30

Gdy w koncu 10% tylko jest uczciwych, to:

cena 100
nowa_cena = = — *cena =10*cena
0,10 10

Wida¢, ze im mniej uczciwych, tym wieksza musi by¢ cena za program.

A zatem masz shuszno$¢ twierdzac, ze jeslibys miat zwyczaj kopiowania znajomym kupione przez
ciebie programy, to przyczynialbys si¢ do wzrostu cen tych programéw. Krzywdzitby$ zatem tych, ktorzy
uczciwie placa za programy, zaspokajajace i ich potrzeby, i potrzeby tych, ktorzy po cichu od kogo$ je
skopiowali — dla nich producent zmuszony jest wystawi¢ program po cenie wyzszej niz cena wynikajgca z
uczciwego zliczenia wszystkich, ktoérzy naprawde z programu korzystajg dla swoich potrzeb!

— Brawo, brawo! Dzig¢kuj¢ zatem za twoja cierpliwo$¢ w naszym dialogu i za zrozumienie.

— Ja rowniez dzigkuje. Mam jednak jedng watpliwosé: a co z tymi, ktorych nie sta¢ na zakup programu,
cho¢ jest im potrzebny? Czy oni mogg korzysta¢ za darmo? Nie wejda przeciez do ,,grupy
zainteresowania” — badania marketingowe pokazalyby, ze oni do niej nie nalezg, bo nie maja pieniedzy!

— Rozmawiatem na ten temat z ksiedzem. Jego odpowiedz jest bardzo jasna: Pan Bog, ktory zna doskonale
realia kazdego pokolenia do konca czasow, zakazal kradziezy. Jedynie w sytuacjach skrajnych cztowiek
ma prawo bez pozwolenia skorzysta¢ z czyich§ $rodkéw potrzebnych do przezycia. Ale i w tym
przypadku powinien najpierw prosi¢ o pomoc. Nie wolno mu tak od razu uznaé, ze to mu si¢ nalezy.
Czlowiek nawet w skrajnej sytuacji powinien podejmowac trud szanowania czyich$ dobr: ma on zatem
obowiazek prosi¢ tych, ktorzy maja i moga go wspomodc. Dopiero wowcezas, gdy naprawde jest w
potrzebie i gdy naprawde nikt mu nie chce pomdc, ma prawo wzia¢ czyjes dobro.

— Zasada rzeczywiScie prosta i rzeczywiScie trudniejsza niz ta, ktora dotychczas stosowatem: tatwiej jest
poprosi¢ kolege o kopie programu niz poprosi¢ rodzicéw, dziadkdéw, wujka, brata, itd. o kupienie mi
programu. Latwiej, bo przeciez rodzicom trzeba by to dlugo thumaczy¢, a koledze nie trzeba — przeciez
wszyscy tak robia, wiec nawet jemu nie wypada odmowic...

— W czasie nasze] rozmowy ksiadz jeszcze dodal, ze przykladéw na podobny typ ,thumaczenia”
nieuczciwosci jest wigcej. Ktos, kto nie placi za abonament telewizyjny thumaczy sie¢ tym, ze program i
tak jest nadawany, i tak ,,leci”, wiec grzechem bytoby, gdyby on nie skorzystal z tego, co tak czy tak juz
jest, bez wzgledu na to, czy on placi czy nie. Podobnie kto$ jadacy bez biletu twierdzi, ze autobus i tak by
jechal, nawet gdyby on nie wsiadl do niego. Jesli zatem on wsiada, by przejecha¢ kilka przystankow, to
nikt straty nie ponosi.

— A..., rzeczywiscie tak mowig moi znajomi. Bed¢ musial im jako$ delikatnie u$wiadomié, ze
prawdopodobnie naleza do ,,grupy zainteresowania” — tych, ktrzy maja potrzebe jazdy autobusem czy
tych, ktorzy maja potrzebe ogladania TV. Chyba Ze nie maja naprawde pienigdzy i zwracali si¢ o
pomoc... Wtedy zaproponuje im niewielkg pomoc... Porozmawiam z nimi!

— Jeste$ wspaniaty! Tak, my wiasnie mozemy i powinni$my dostrzega¢ ludzi w potrzebie i pomagac im —
oczywiscie jesli naprawde potrzebuja wsparcia. Pozwol zatem, ze jeszcze jedna, tym razem juz ostatnia
uwage dodam do calego zagadnienia. Ot6z niektorzy moi znajomi kopiuja programy pomimo tego, ze
wytlumaczytem im, tak jak tobie, zalezno$¢ pomiedzy ceng programow a liczbg uczciwych ich
uzytkownikow. Tlumaczg si¢ jednak tym, ze programy sa za drogie i ze wytworcy tych programow sa
bogaczami, zbijajacymi majatek na biedniejszych, zatem oni — jako ludzie nie tak majetni — spokojnie
moga uszczupli¢ troche ich dochody. Czy wiesz, jak na ten problem zareagowat moj znajomy ksigdz?

— No, rzeczywiscie, moze maja i racj¢. A co na ten temat mowi ten ksiadz?
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— Ksigdz uwaza, ze wypowiadanie takich opinii jest catkowicie bezpodstawne. Przeciez nikt z nas nie wie,
w jakiej kondycji finansowej naprawdg jest kto§ inny. Czesto tez opinia publiczna zalewana jest
falszywymi informacjami i na ten temat. Ksigdz uwaza, ze nie wolno nikogo w ten sposob oskarzac, ze
nie wolno rzuca¢ na kogokolwiek podejrzen tylko dlatego, ze nam si¢ wydaje, ze mamy racj¢. Trzeba
patrze¢ na swoja kieszen, bo ja mozemy dokladnie poznaé, nie za$ na kieszen drugiego cztowieka, czesto
nam w ogéle nie znanego osobi$cie. Poza tym sam pomyst, iz okradanie bogatszego jest moralnie
uzasadnione, szczegolnie w przypadku, gdy kradnie biedny albo kto$ kradnie dla biednego, jest biedny.
Stosowanie takiej reguty w praktyce prowadzi do grzechu kradziezy! Biedni tez kradng, niestety. A z
kolei o bogatszych trzeba powiedzieé¢: zaden bogaty nie jest automatycznie ztodziejem! Ten ksigdz na
koniec przytoczyt mi dwa fragmenty z encykliki Papieza Jana Pawla Il na ten temat. Oto te teksty:

Jan Pawel 11

Encyklika Veritatis Splendor

78. Moralnos¢ ludzkiego czynu zalezy przede wszystkim i zasadniczo od przedmiotu rozumnie wybranego
przez swiadomg wole, czego dowodzi takze wnikliwa i do dzi§ aktualna analiza $w. Tomasza'®. Aby
okresli¢ przedmiot danego czynu, decydujacy o jego jakosci moralnej, nalezy przyjac perspektywe osoby
dzialajgcej. Przedmiot aktu chcenia stanowi bowiem czyn wybrany w sposob wolny. O ile jest on zgodny z
porzadkiem rozumu, sprawia, ze wola jest dobra, doskonali nas moralnie i uzdalnia do rozpoznania naszego
ostatecznego celu w doskonatym dobru, w pierwotnej mitosci. Za przedmiot okre§lonego aktu moralnego nie
mozna zatem uznaé jakiego$ procesu czy wydarzenia nalezgcego wylacznie do porzadku fizycznego i
godnego uwagi tylko dlatego, ze wywoluje okresSlony stan rzeczy w §wiecie zewnetrznym. Przedmiot ten jest
wszak bezposrednim celem §wiadomego wyboru, ktory okresla akt chcenia osoby dziatajgcej. W tym sensie,
jak czytamy w Katechizmie Kosciola Katolickiego, ,istnieja konkretne zachowania, ktorych wybor jest
zawsze btedem, poniewaz prowadzi do nieporzadku woli, to znaczy do zta moralnego”'?’. ,Zdarza sie
czesto — pisze znowu Akwinata — ze czlowiek dziala w dobrej intencji, ale bez duchowego pozytku,
poniewaz zabraklo mu prawej woli; dzieje sie tak wowczas, gdy na przyklad kto$

: w tym przypadku, chociaz intencja jest dobra, brakuje prawosci woli. W
konsekwencji, nie mozna usprawiedliwi¢ Zadnego zlego czynu dokonanego w dobrej intencji: «A czyz
mamy (jak nas potwarzajq i jak niektérzy powiadaja, ze méwimy) czyni¢ zle rzeczy, aby z nich wyszly
dobre? Potepienie takich jest sprawiedliwe» (por. Rz 3, 8)”'%,

81 b Jesli czyny sa wewnetrznie zte, dobra intencja lub szczegdlne okolicznosci mogg tagodzi¢ ich zto, ale
nie mogg go usunac¢: sg to czyny ,,nieodwracalnie” zte, same z siebie i same w sobie niezdatne do tego, by je
przyporzadkowa¢ Bogu i dobru osoby: ,,Jesli czyny sa same z siebie grzechami (cum iam opera ipsa
peccata sunt) — pisze $w. Augustyn — jak na przyktad kradziez, cudzotostwo, bluznierstwo lub tym podobne,
to kt6z o$mielilby sie twierdzi¢, ze gdy dokonane zostaja , Nie s3
juz grzechami lub — co jeszcze bardziej nielogiczne — sa grzechami usprawiedliwionymi?”3*,

Przypisy do powyzszych tekstow Papieza Jana Pawta II:
126
127
128

Por. Summa Theologiae, I-11, g. 18, a. 6.

Katechizm Kosciota Katolickiego, n. 1761.

In duo praecepta caritatis et in decem legis praecepta. De dilectione Dei: Opuscula theologica, Il, n.
1168, wyd. Taurinens, (1954), 250.

134 Contra mendacium, VII, 18: PL 40, 528; por. SW. TOMASZ Z AKWINU, Quaestiones quodlibetales,
IX, q.7, a. 2; Katechizm Kosciota Katolickiego, nn. 1753-1755.
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— Bardzo serdecznie dzigkuje za to wyjasnienie i w ogole za te cata rozmowg. Na koniec muszg wyznaé, ze
jestes pierwszym cztowiekiem, ktory mi odmowit skopiowania programu. Jestem ci bardzo wdzigczny za
to... Ide do domu, aby posprzata¢c w moim komputerze — oczys$ciC go z programOw nieuczciwie
skopiowanych.

— To ja dzigkuje za twoja postawe dialogu! Jestes pierwszym czlowiekiem, ktory zechcial ze mng tak
rzeczowo porozmawia¢ o tych nielatwych przeciez sprawach. Miejmy nadziej¢, ze od naszego
dzisiejszego bajkowo-matematycznego spotkania zacznie si¢ jaki§ nowy czas — czas, gdy na wspélnym
spotkaniu przyjaciot nie brakuje i najwyborniejszego wina, i najczystszej proby ztotych dukatow!

— I radosci przebywania z prawdziwymi przyjaciotmi! Do zobaczenia zatem!
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